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Symantecs partnerprogram

Med Symantecs partnerprogram
far du ett langsiktigt, Ionsamt
partnerskap och en unik maéjlighet
att utveckla vinstmaojligheter och
forsakra dig om nya affarer.

Symantecs partnerprogram ar utformat for att ge odvertraffat varde, marknadsdifferentiering och hallbara
intaktsmojligheter, sa att vara partners fortroende for Symantec belonas.

Medlemskapet i Symantecs partnerprogram ger
o effektiv samverkan med Symantec

« tillgang till program och resurser som hjalper partners att utveckla nya mojligheter
och fa affarerna att véxa :

/ + Teknisk support

+ Global Strategic « Konsulttjanster
+ Allianser » Utbildningstjéinste:
* Managed

e uthildning och certifiering for att utdka rackvidden inom kundkonton

o mojligheter till marknadsdifferentiering.

i /" Services
,symantec.
Utformat for att ge varde at ett brett urval part..[:;f.',';::::mets

av pa rtnerS uppbyggnad

+ Platinum

. Gold e + Technology
— Enabled

+ Silver
2 + System Builder
Registered « OEM

» Distribution

Det finns fyra partnertyper inom Symantecs partnerprogram — Channel,
Strategic, Services och Technology.

Channel Partners ar inriktade pé att salja och installera maskinvara,
programvara och/eller tjanster till kunder. Inom Channel-programmet finns
det fyra medlemsnivaer som ger olika formaner vilka reflekterar varje partners
prestation och investering i sin relation med Symantec.

Strategic Partners ar foretag som har bjudits in och som &r engagerade i att gemensamt leverera integrerade
foretagslosningar med Symantec och att skapa innovativa l6sningar som far kunderna att anamma Symantecs
teknik.

Services Partners &r tjansteleverantdrer, professionella tjdnsteorganisationer eller virdedkande féretag som
implementerar, séljer och ger support till kunderna for tjanstorienterade l6sningar.

Technology Partners integrerar sina befintliga produkter och/eller 16sningar med Symantecs produkter och
levererar sakerhets- och administrationslosningar i varldsklass for datacenter och natverk.
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Formanerna med medlemskapet

| Symantecs partnerprogram belénas dina investeringar och prestationer, och formanerna 6kar med varje ny
medlemsniva i Channel Partner-programmet.

Exempel pa formaner for berattigade partners*:

» Program for programvaruférmaner med interna licenser, utvirderingsprogram och NFR-programvara (Not for
Resale), som tillhandahalls utan avgift for att du ska kunna ldra dig mer om, anvanda och demonstrera Symantecs
produkter.

« Handelsebaserad teknisk support for partners som ger dig tillgang till kompletterande, prioriterade tekniska
supporttillfallen for att [6sa fragor fore forsaljning for Enterprise-produkter.

« Symantec Sales Expert (SSE) och Symantec Technical Specialist (STS) som &r kostnadsfria ackrediteringar
vilka ger dig bevis pa dina kunskaper som expert pa Symantecs produkter. Internetbaserade utbildningsvégar visar
tydligt vilka resurser som finns tillgangliga for att hjalpa dig att klara utvarderingarna.

« Symantecs verktygskit for partners som ger dig automatiskt uppdaterade
resurser vilka hjalper dig att snabbt 6ka dina kunskaper om och din
forstaelse av Symantecs produkter och Idsningar.

» Deltagande i rabattprogram och andra kampanjprogram som erbjuds
i din region, till exempel Symantecs registreringsprogram for partnerformaner
och rabattprogrammet Aspire.

« Symantecs offertgenerator som gor att du kan generera korrekta offerter
for Symantec-produkter att ge till kunderna, med rekommenderat cirkapris
och produkternas artikelnummer.

 Ett brett urval av broschyrer och saljverktyg finns tillgangligt pa
PartnerNet och ger dig information om produkter och marknadsféring
som hjalper dig att stimulera efterfragan och utvidga affarerna.

« | Symantecs partnersodkare finns kontaktuppgifter till vara partners, sa att potentiella kunder kan hitta den
partner som bast kan uppfylla deras affarsbehov.

 Deltagande i Channel-erbjudanden i din region.
» Fortlopande meddelanden om nyheter, produkter, I6sningar och erbjudanden fran Symantec.

Om du vill veta mer om partnerférmanerna i din region gar du till www.symantec.com/partners och viljer ditt land
i listrutan.

PartnerNet

PartnerNet (https://partnernet.symantec.com) &r var portal for partners och ger tillgdng till programinformation
samt verktyg och resurser, bland annat forberedelsematerial for viktiga aktiviteter, pa manga olika sprak.

Genom PartnerNet far vara partners ett brett urval av formaner och viktig information som hjalper dem att gora battre
affarer tillsammans med Symantec.

* Formansberattigande och kvantiteter beror pa niva inom partnerprogrammet, regional tillgdnglighet samt resurstillganglighet, och kan dessutom bero pa
ytterligare deltagandekrav. Om du vill ha mer information gar du till www.symantec.com/partners och véljer ditt land i listrutan.
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Fa ut mer av medlemskapet i programmet

Om du uppfyller programkraven i din region kan du bli uppflyttad till en hogre niva i programmet och fa tillgang till
manga nya formaner och mojligheter.

De viktigaste matten pa prestation inom Symantecs partnerprogram:
o Attvara engagerad i tillvixt och i att uppfylla de &rliga ldgsta intdktsmalen fér Symantecs produkter och tjanster.

 Att slutféra ett minimiantal saljackrediteringar som visar din forstaelse av hur Symantecs produkter uppfyller
kundernas behov.

» Att slutféra ett minimiantal tekniska ackrediteringar som visar din férmaga att hjalpa kunderna att utvérdera,
konfigurera och installera Symantec-produkter.

» Pa hogre nivaer i programmet kan det dven kravas deltagande i en affarsplanerings- och uppféljningsprocess
samt i gemensamma marknadsfoéringsaktiviteter for att sékerstalla att alla mojligheter upptacks och maximeras.

Om du vill veta mer om partnerkraven i din region och hur du kan ga vidare i programmet, gar du till
www.symantec.com/partners och viljer ditt land i listrutan.

Ta nasta steg: Ga med i Symantecs partnerprogram

Genom att gd med i Symantecs partnerprogram som Registered Partner tar du det forsta steget mot att bygga upp ett
samarbete med Symantec.

Sa har anmaler du dig

« G3 till www.symantec.com/partners.

e Fyll i det webbaserade ansokningsformularet.
¢ Klicka for att godkdnna standardavtalet for Symantecs partnerprogram.

Nar din ans6kan godkants och du &r registrerad i programmet far du ett e-postmeddelande med
inloggningsuppgifterna till PartnerNet.

Skaffa dig fordelar i konkurrensen. Registrera dig nu sa kan du dra nytta av de verktyg och resurser som endast ar
tillgangliga for Symantec-partners.

Om Symantec

Symantec ar en av varldens ledande leverantérer av I6sningar inom sakerhet, lagring och systemhantering och hjalper
foretag och privatkunder att skydda och hantera information. Huvudkontoret ligger i Cupertino i Kalifornien i USA och
Symantec har verksamhet i 6ver 40 lander. Mer information finns pa www.symantec.com.
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